
                                                                                           

  

ــركة   ــتحونجح في الات  »تنمية«شـ ــة   »فاتورة«  ذ علىاسـ تكنولوجيا  منصـ
   شركاتبين ال  ةيالإلكترون  التجارةفي مجال سريعة النمو الخدمات المالية 

الشركات د.رانيا المشاط وزيرة التعاون الدولي: الصفقة تعكس نجاح استثمارات شركة مصر لريادة الأعمال والاستثمار في دعم  -
 .  الاقتصادية ة الناشئة وتعزيز نموها بما يحفز النمو الاقتصادي ويعزز مشاركة القطاع الخاص في التنمي

 دفع عملية التحول الرقمي بشركة "تنمية" تهدف إلى صفقة الاستحواذ الاستراتيجية -
  سوق التمويل متناهي الصغر في  طرح المزيد من المنتجات الابتكارية    الهادفة إلى  يأتي الاستحواذ في إطار استراتيجية "تنمية" -

 ة للشركجديدة  توسعات وتدشين مرحلة ، في مصردائم النمو 

 2022يونيو   15القاهرة في 

لخدمات المشـــروعات متناهية الصـــغر، وهي شـــركة مملوكة بالكامل للمجموعة المالية هيرميس «تنمية» شـــركة  اليوم  أعلنت 
صفقة الاستحواذ على شركة في إتمام   هاحانجعن  ،حدى الشركات المصرية الرائدة في حلول التمويل متناهي الصغرإالقابضة و

  . ("فاتورة") ڤيبي  هولندا فاتورة

ريعة النمو  منصـة رقمية  هي  » فاتورة«ر أن  كجدير بالذ  ركات  ةالإلكترونيلمعاملات  افي تنفيذ  ةصـصـخمتسـ  تتيح حيث ؛بين الشـ
الشـركة مجموعة ويقوم بدعم   .محافظة في مصـر 22 خلالها، وتغطيمن   بينهم لموردين والمشـترين إجراء المعاملات التجاريةل

 .2020الشــركة منذ عام تســتثمر في  التي »  EFG EV Fintech«منصــة  وعلى رأســهم مجال الذلك  المســاهمين في  أبرز من 
ــة  ب» فاتورة«نفرد تو ــتخدميها باقة من والتي   ،تربط بين تجار التجزئة والمنتجين وتجار الجملةابتكـارية موحدة  منصــ تتيح لمســ

بمنتهى الشـفافية،  الأسـعار  على  الحصـول  ولمنتجات اللحظية لمعاينة لللكتروني إسـوق تتضـمن التي ة  يرابتكأفضـل الخدمات الا
خدمات دعم وصــولاً إلى    ) وحلول الشــراء الآن والدفع لاحقاً،B2Bالشــركات (دعم إجراءات المعاملات التجارية بين مرورًا ب
  التسويق.

على شـركة "فاتورة"،    ،إن اسـتحواذ شـركة "تنمية" الدكتورة رانيا المشــاط، وزيرة التعاون الدولي،وتعليقاً على الصـفقة قالت 
بالشـراكة مع  التابعة لها  »EFG EV Fintech« لالمدعومة من قبل شـركة مصـر لريادة الأعمال والاسـتثمار، ومسـرعة الأعما

ياً مع الجهود التي تقوم بها الحكومة لتمكين القطاع الخاص والتخارج من بعض  المجموعة المالية هيرميس القابضـة ، يأتي متماشـ
القطاعات في سـبيل زيادة نسـبة القطاع الخاص الذي يعد محركًا رئيسـياً للنمو الاقتصـادي الشـامل والمسـتدام، موضـحة أن شـركة 

بمسـاهمة حكومية، ونجحت من خلال مسـاهمتها في   مصـر لريادة الأعمال والاسـتثمار، أول شـركة رأسـمال مخاطر في مصـر
تعظيم العائد على الاســتثمار في العديد من الشــركات الناشــئة الناجحة والرائدة في مجالاتها، ويعتبر هذا التخارج تأكيداً على أن  

على الاقتصـاد المصـري.  هذا الاسـتثمار أتى ثماره ومكن هذه الشـركات من المضـي قدمًا في تنمية حجم أعمالها بما يعود بالنفع 
التابعتين لها اســتثمروا في  وأوضــحت وزيرة التعاون الدولي، أن شــركة مصــر لريادة الأعمال والاســتثمار ومســرعتي الأعمال  

ــركة منذ عام   175أكثر من  ــئة  2017ش ــركات الناش ــص النجاح في مجال دعم الش ــهد المزيد من قص ــتش ، وأن الفترة المقبلة س
  .الاقتصادية ة القطاع الخاص في التنميةوالتخارجات يعزز مشارك

علامة فارقة  تمثل الاسـتحواذ  عملية  أن   هيرميس القابضـة كريم عوض الرئيس التنفيذي للمجموعة الماليةوفي هذا السـياق أكد  
ــركة  ــيرة شــ ــبحأ، التي «تنمية»في مســ ــرفي بالمجموعةالتمويل  في قطاع ين  عبواحدة من أبرز اللا  تصــ المالية   غير المصــ

ل الرقمي تسـريع وتيرة التحوّ إلى  «تنمية»مسـاعي شـركة  في إطار تأتي  صـفقة الاسـتراتيجية هذه الن  أ وأوضـح عوض.  هيرميس
. بوجه عام  قطاع التمويل متناهي الصـــغر في مصـــربهدف دعم  تعزيز تنوع باقة الخدمات والمنتجات التي تقدمها بالشـــركة و

دفع في  بالمجموعة المالية هيرميس قطاع التمويل غير المصـرفي  جميع منصـات  الة لالمسـاهمة الفعّ بوأعرب عوض عن اعتزازه  
ــافرة  هاجهود ضــــوء في  عجلة التحول الرقمي في مصــــر،   للمنتجات   الترويج المتبادل بينها عن طريقتكامل  تحقيق اللالمتضــ

 الشـركة تحقيق هدفوبالتالي الخدمات والمنتجات باقة تنويع في  بدوره  سـاهم ما  م، التابعةشـركاتها  ميع جالمقدمة من  والخدمات  
تتمتع بإمكانيات نمو واعدة، مؤكداً ثقة المجموعة  » فاتورة«أن إلى  عوض   وأشـــار. الشـــمول المالي في مصـــر دعمالمتمثل في 

ــركـاتالرقميـة  على تقـديم حلول مبتكرة في قطـاع المعـاملات في قـدرتهـا المـاليـة هيرميس  ــبين الشــ تنـا الرائـدة  ، وهو مـا دفع منصــ
»EFG EV Fintech « الشركة منذ أعوام.بالمستثمرين في طليعة تكون أن  



                                                                                           
ــفقة عن   ــتين لتقديم خد تعظيم اومن المقرر أن تثمر هذه الصـ ــطة المتكاملة بين المنصـ ــتفادة من الأنشـ ــية ولاسـ حلول  مات تنافسـ

الشــركات تشــجيع  والمســاهمة في  لتحول الرقمي دفع مبادرات ال  «تنمية»تأتي في إطار اســتراتيجية حيث    ،في الســوقابتكارية  
ــتفادة من عبر  النمو  على تحقيق  ــة  الاسـ ــاهم في تغيير خارطة قطاع الخدمات المالية حلول ماليةفي توفير  »  فاتورة«منصـ .  تسـ

وســد الفجوة الكبيرة في  »  فاتورة«متنامية من التجار المتعاملين مع الشــبكة المن   نمية»«توبموجب هذه الصــفقة، ســوف تســتفيد  
وقاعدة عملائها   «تنمية»الانتشــار الجغرافي لشــبكة من » فاتورة«ســوف تســتفيد   ،من ناحية أخرىو.  الشــركاتالتمويل  ســوق  

 ، فضـلاً عنسـوق المعاملات بين الشـركاتفي  إلى شـرائح جديدة  وصـول  والشـبكة التجار المتعاملين معها   تطويرالواسـعة في  
  .مستقبلاً » فاتورة« نموفي تعزيز فر فرص التمويل امركزها المالي القوي وتومساهمة 

» فاتورة«الاستحواذ على عن اعتزازه بهذه الصفقة مؤكداً أن   «تنمية»حسام النجار الرئيس التنفيذي لشركة   من جانبه، أعرب
باقة  إلى أن  وأشـار  تطوير الشـركة والتحول الرقمي. نظرًا لقدرتها على تسـريع عمليتي الشـركة  نشـطة لمحفظة أهامة مثل إضـافة ي

، حيث االفئات الأكثر احتياجً من  بدايةً بدعم الاقتصاد المصري التزامها الشركة يعكس المنتجات والخدمات المتكاملة التي تقدمها  
ــغر تدعم هذه الخدمات   ــروعات متناهية الص ــولها على المش ــلع من تجار الجملة  في حص ــة  الس من  رقمية فريدةمن خلال منص

  . نوعها

  تين شـركالبين مؤكداً على أن تضـافر الجهود  فجوة تمويلية كبيرة، من يعاني  ن قطاع المعاملات بين الشـركات  أالنجار أضـاف  و
شـدَّد على و.  يمصـرالسـوق الفي  الاقتصـادية القطاعات  الشـرائح ومزيد من الوصـول إلى  حلول التمويل الرقمي و طرحيتيح سـ

لتوفير مصـــادر الدخل وإتاحة الفرص أمامها    يمحدود من في دعم الأســـر  التمويل متناهي الصـــغرالدور المحوري الذي يلعبه 
  .يةضغوط التضخمالدخل أكثر استقرارًا وتعزيز قدرتها على مواجهة 

إلى   محفظتها التمويليةارتفعت  حيث   ،ألف عميل 391ليصـل إلى  «تنمية»  ارتفع عدد عملاء  2022وبنهاية الربع الأول من عام 
 .مليار جنيه 3.9لتصل إلى حوالي  أعلى مستوى لها منذ تأسيس الشركة 

، »فاتورة«بالإنجازات العديدة التي أحرزتها  عن ســعادته   ،»فاتورة«حســام علي الرئيس التنفيذي لشــركة  أعرب ،  تهناحي من
لتسـجيل فصـل جديد من النجاحات خلال المرحلة القادمة من مسـيرة الشـركة. للبناء على تلك الإنجازات  مؤكداً تطلعاته الشـديدة  

في بناء شـركة ناشـئة قوية من الكوادر المؤهلة؛   500  الذي يضـمبالتعاون مع فريق العمل   »فاتورة«وأشـار علي إلى نجاح إدارة  
ــع   ــطتها حتى أصــبح مردودها الإيجابي ينعكس على قاعدة تتجاوز  أعمالها  بوالتوس مختلف أنحاء من تجزئة جر  األف ت 60وأنش

أن هذه الصـفقة الناجحة سـتضـع معيارًا قياسياً يحتذى به على مستوى الشركات  كد  وأ.  عامين فقط من انطلاق أعمالها  عقب مصـر
  مســيســاه وهو ما ،  في الســوق  الناشــئة؛ لعمليات الدمج والاســتحواذ المثمرة بين المنصــات الرقمية الابتكارية والشــركات الرائدة

مسـتقبلاً. وأوضـح أن المرحلة القادمة سـتشـهد تضـافر   بالسـوق المصـريظهور موجة من التجارب الناجحة المماثلة  في    بدوره
ــرك «تنمية»و »فاتورة«الجهود بين  ــوق المعاملات التجارية بين الشـ ــير  اتمن أجل إحداث طفرة كبيرة بسـ ــتثمر عن تيسـ ، سـ

وتعظيم نمو أعمالها    فرص  اقتناصإلى   »فاتورة«مساعي    إلىحسام علي لفت والتجارة والتمويل والدفع بشكل جذري.  معاملات  
  .«تنمية»شركة الذي تحظى به المركز المالي القوي مردودها الإيجابي خلال الفترة القادمة، مدعومة بقاعدة العملاء المتشعبة و

  
نجاحها في ) وعدد العملاء النشطين، ولا سيما بعد GMVتنمية إجمالي قيمة البضائع (من «فاتورة» خلال مسـيرتها  تمكنت  وقد 

 موجببومســتثمرين. مجموعة أخرى من أبرز الومخاطر  صــناديق رأس مال ســتة جولتين ناجحتين من جمع الأموال من تنفيذ  
 ومؤسـسـ فيما سـيواصـل،  ڤي ("فاتورة")بي  أسـهم شـركة فاتورة هولندا% من 100شـركة «تنمية»  متلكعملية الاسـتحواذ، سـت

، كما سـيصـبحون من المسـاهمين في  «تنمية»لشـركة   يدارالإفريق الشـركة باعتبارهم من أعضـاء الإدارة  في  شـركة «فاتورة» 
  «تنمية»ل شـركة اخد  المتاحة» على مزيج من السـيولة النقدية  فاتورةسـيحصـل مسـاهمو شـركة « ،وبالاضـافة .«تنمية»شـركة 

  شركة «تنمية».بأسهم الخزينة كذلك  و
 

 —نهاية البيان—

 شركة تنمية نبذة عن 

. في مصر   لصغرلخدمات المشروعات متناهية الصغر هي شركة رائدة في تقديم باقة من حلول التمويل متناهي ا  «تنمية»شركة  
وحققت الشركة نموًا سريعاً منذ تأسيسها حتى أصبحت أحد الكيانات الرائدة في مجال تمويل رأس   2009عام  «تنمية» تأسست 

التي تقدمها الشركة لأصحاب المشروعات الصغيرة   برامج التمويلالمال العامل لأصحاب المشروعات منخفضة الدخل. وتتيح  



                                                                                           
تيسير الحصول  وتستهدف الشركة    معات المحيطة بهم.تجمالرتقاء بالإفي    مما يساهمومشاريعهم  أعمالهم  اللازم لتنمية    لدعما

وتسعى دائماً على توسيع شبكة  ،  العديد من المحافظاتالمناطق الأكثر احتياجًا من خلال فروعها المتواجدة في    في  التمويل  على
برامج   «تنمية»وتقدم    ا.من خلال افتتاح عدة فروع بمناطق الريف والحضر في محافظات الصعيد والدلتفروعها جغرافياً وذلك  

تحسين مستوى  و بمصر    ينمو الاقتصاد الفي دفع عجلة    ةساهمم   ،ألف جنيه  100تتراوح قيمتها من ألف جنيه إلى    ة مختلف  ةتمويلي
على    الشركة  وتواصلللمواطنين.  المعيشة   في مصرالعمل  المالي  الشمول  وتعزيز  النمو  التحديات  تحقيق  ظل  المحلية   في 
 . والعالمية

إلى  والتي قامت بتنمية حصتها  ،  «تنمية»% من أسهم  94استحوذت المجموعة المالية هيرميس القابضة على    2016وفي عام  
  غير المصرفي. ة التمويل ضمن منص شركة المجموعة المالية فاينانس القابضة «تنمية» . وتتبع 2021% في عام 100

محافظة، وتقدم الشركة خدماتها   25فرع منتشرة في    304نحو  «تنمية»  بلغ عدد فروع  ،  2022الربع الأول من عام  بنهاية  و
  مليار جنيه.  3.9ألف عميل حيث بلغت محفظتها التمويلية  391لحوالي 
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 مي الجمال

 بالمجموعة المالية هيرميس القابضة رئيس قطاع التسويق والاتصالات

hermes.com-melgammal@efg 

 فاتورة شركة نبذة عن

هي منصة ابتكارية في مجال تكنولوجيا الخدمات المالية تختص في تسهيل المعاملات  و  ،2019عام    خلالتأسست «فاتورة»  
عبر  تجار التجزئة في مصر  مع  تجار الجملة  المصنعين والموزعين و تعمل على ربط  حيث  ،  ) B2Bالشركات (التجارية بين  

وتتمثل  تيسير تنفيذ المعاملات التجارية بينهم بأحدث الوسائل الإلكترونية سهلة الاستخدام.  تركز على  منظومة رقمية مبتكرة  
نقلة نوعية لسوق المعاملات التجارية بين الشركات في مصر. ومن    حداثلإترسيخ منظومتها الابتكارية  في    «فاتورة»رسالة  

على توفير مجموعة من الحلول الرقمية الابتكارية التي تربط بين تجار التجزئة وشبكة متشعبة    «فاتورة»هذا المنطلق، تحرص  
من خلال توضيح أسعار المنتجات    اتخاذ قرارات الشراء المستنيرةالسوق المصرية، تمكينهم من  بر مختلف أنحاء  عمن الموردين  

حلول أفضل  المطروحة وبياناتها بمنتهى الشفافية، فضلاً عن دعم وتيسير تنفيذ المعاملات التجارية بين الشركات من خلال تقديم  
  22في تنمية أنشطتها لتغطي  على مدار عامين فقط من انطلاقها؛    «فاتورة»وقد نجحت    .لشركاتل الشراء الآن والدفع لاحقاً

محافظة من مختلف أنحاء مصر، لتحتل بذلك صدارة اللاعبين الرئيسيين في قطاع المعاملات التجارية الرقمية بين الشركات.  
مورد يقدمون ما يربو على   1000وأكثر من  ألف تاجر تجزئة  60تتجاوز حالياً بقاعدة عملاء واسعة «فاتورة» منصة تحظى 

فئات شركائها من  التوسع بإلى  «فاتورة»  آلاف منتج فريد يتنوع بين السلع الاستهلاكية والأدوات الكهربائية. وتتطلع منصة    10
  الموردين لتغطية قطاعات ومنتجات جديدة مستقبلاً. 

  ملاحظة حول البيانات التطلعية 

مال. هذه البيانات التطلعية  تصدر المجموعة المالية هيرميس القابضة بيانات تطلعية، مثل بيانات حول توقعات الإدارة والأهداف الاستراتيجية وفرص النمو وآفاق الأعفي هذا البيان الصحفي، قد  
نها غير مؤكد وخارج سيطرة الإدارة ويتضمن من بين أمور أخرى تقلبات الأسواق  ليست حقائق تاريخية ولكنها بدلاً من ذلك تمثل فقط إيمان المجموعة فيما يتعلق بالأحداث المستقبلية، والعديد م 

الإجراءات التنظيمية الحالية المعلقة والمستقبلية. وبناءً  المالية والإجراءات والمبادرات التي يتخذها المنافسون الحاليون والمحتملون والظروف الاقتصادية العامة وتأثير التشريعات واللوائح و 
  ذلك، يحُذر القراء من الاعتماد بشكل غير مبرر على البيانات التطلعية، والتي لا تكتب فقط إلا اعتبارًا من تاريخ تقديمها. على


